Loba GmbH ¢ Co. KG

Pflegemittel verkaufen — leicht gemacht!

Mit dem neuen Parkett-
pflegebestellsystem geht
Loba neue Wege und bietet
Endverbrauchern und Parkett-
legern ein einfaches System.
»Die Problematik des Verkau-
fens von Pflege- und Reini-
gungsmitteln fir Parkett ist
uns und den Handwerkern ja
langst bekannt. Viele haben
nicht die Maoglichkeit (Ver-
kaufsraume) oder unterschat-
zen den Profit, den sie durch
After-Sales-Massnahmen er-
zielen konnen«, so Karsten
Armgardt, Produktmanager.
Loba hat aus diesem Grund
ein System entwickelt, das es
dem Handwerker ermadglicht,
ohne zusatzliche Arbeit Reini-
gungs- und Pflegemittel an
den Endverbraucher zu brin-
gen.

Der Fachbetrieb erhalt von
Loba auf Wunsch die Bestell-
karten und muss sich dort
als Vorteilspartner eintragen
(Stempel und Loba-Kunden-
nummer). Bei Ubergabe eines
Bodens an den Endverbrau-
cher Ubergibt der Fachbetrieb
zusatzlich zu Pflegeanweisung
und Produktmustern eine Be-

stellkarte. Nun hat der Endver-
braucher die Moglichkeit, mit
der Bestellkarte Pflege- und
Reinigungsmittel direkt bei
Loba zu beziehen und wird
nach der Bestellung dem
Fachbetrieb zugeordnet.

Der Fachbetrieb erhalt auf alle
Bestellungen seines Endver-
brauchers eine Provision von
Loba und spart sich Arbeit
und Kosten der Auslieferung.
Der Fachbetrieb kann natir-
lich selbst entscheiden, wer
diese Bestellkarte erhalt, und
somit selbst steuern, ob der
Kunde eventuell doch bei dem
Fachbetrieb direkt einkauft
oder Uber Loba Produkte be-
zieht.

Die Vorteile fiir den Endver-
braucher sind relativ simpel.
Er erhalt einen Preisvorteil ge-
geniber der Preisempfehlung
im Loba-Online-Shop, er be-
stellt ganz einfach, die Liefe-
rung erfolgt auf Rechnung
und er spart sich die Anfahrts-
wege.

Mittlerweile konnte Loba be-
reits den 1000. Kunden, der
mit dem Kartensystem be-
stellt hat, begrissen. |



